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Урок № 18

ІІI.
Сприйняття й засвоєння НАВЧАЛЬНОГО МАТЕРІАЛУ
Тренувальні вправи.

1.
Ознайомтеся зі способами привернення й утримання уваги слухачів. Чи згодні ви з авторами? Якими порадами ви можете доповнити прочитане?

Група 1

Щоб дійти до серця слухачів, потрібно вийти з футляра своїх уявлень і поглянути на тему її (аудиторії) очима. (Р. Хофф)

Група 2

Увагу слухачів можна привернути насамперед повідомленням про щось нове й цікаве. Усім людям властиві допитливість, цікавість, бажання дізнатися про щось нове. При цьому всі прагнуть дістати нові відомості якнайскоріше. Варто подавати інформацію, вести розповідь чи робити повідомлення цікаво й коротко. (І. Томан)

Група 3

Налаштуйся на своїх слухачів. Подумай про те, що більше приваблює їх увагу, що вони хотіли б почути, що у них викликає приємні спогади, і натякни на речі, які вони знають. (А. Гамільтон)

Група 4

Увагу слухачів можна привернути, розповідаючи їм щось незвичне, таке, що викликає подив. Люди люблять слухати про незвичайні пригоди, виняткових людей, нові досягнення науки й техніки, про цікаві випадки під час мандрівок і взагалі про все те, що є відмінним від повсякденного життя й побуту. (І. Томан)

Група 5

Крім того, увагу слухачів можна привернути розповіддю про нове, що стосується їхньої професії: садівникові — про особливий сорт яблуні, автомобілісту — про новий пристрій проти крадіжки автомобіля, молодій матері — про новий продукт харчування для дитини тощо. (І. Томан)

2.
Складіть і запишіть декілька речень, використайте подані мовні конструкції.

Вам відомо, що…

Я зроблю спробу пояснити…

Безперечно, вас непокоїть…

Я спробую вас заспокоїти…

Ми переживаємо з приводу…

Нас турбує…

Міркуймо разом!

Спробуймо розібратися!

Звернімо увагу…

Замислімось…

Відразу зауважимо…

Скажемо відверто…

Конкретизуймо…

Відзначте собі…

Зверніть увагу…

Занотуйте…

Виправте, якщо я помиляюсь…

Шановне панство, шановні опоненти, любі друзі, колеги!

3.
Прочитайте окремі фрази з виступів промовців. Оберіть ті з них, які не сприяють установленню контакту між промовцем і слухачами. Обґрунтуйте свою думку.

1. Йдучи на зустріч із вами, шановні, я вирішив… 2. Оце і все, що я вам хотів сказати… 3. Перепрошую, я зовсім не підготувався до виступу… 4. А зараз я вам розповім про подію, свідком якої мені довелося бути. 5. Зараз я вам усім доведу, як ви помиляєтеся, коли думаєте, що… 6. Як сказав мені по секрету один товариш… 7. Краще, ніж я, вам про це ніхто не розкаже… 8. Так про що ми сьогодні говоритимемо? 9. З тим, що говорили ви, можна погодитися, але варто, мабуть, узяти до уваги й те, що… 10. А ви заспокойтеся і послухайте мене…

4.
Доберіть і запишіть 3–4 аргументи, щоб підтвердити подані нижче думки.

1. Людина відчуває свій обов’язок лише тоді, коли вона вільна. (А. Берген) 2. Свобода — це воля до особистої відповідальності. (Ф. Ніцше)

5.
Запишіть, який комплімент ви можете сказати:

— після тривалих перемовин, що завершилися для вас вдало;

— коли розмова закінчилася з успіхом;

— однокласникові під час успішної спільної роботи;

— учителеві після уроку;

— менеджеру, що допоміг дібрати вам потрібний товар.

